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S CSTORE | PLAN SPOTKANIA

e Przedstawienie CStore S.A.

e Prezentacja produktu CStore B2B, korzysci z wdrozenia, rynek.
e Model biznesowy, przychdd, wartosé klienta.

e Kierunek rozwoju, cele inwestycyjne, emisja akcji.

e Debiut na NewConnect Q4 2024.

e Odpowiedzi na pytania




“an CSTORE l PRZEDSTAWIENIE - DAWID PASZEK

Dawid Paszek

Prezes Zarzadu CStore S.A.

e Zaczynatem jako programista freelancer.

e Doswiadczenie na poziomie eksperckim w projektowaniu,
wdrazaniu i automatyzacji proceséw sprzedazowych
online w kanale hurtowym i detalicznym.

Absolwent programu Canadian Executive MBA Montreal.




DAWID PASZEK - PRYWATNIE
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Dawid Paszek
Prezes Zarzadu

Zespot CStore S.A. liczy 26 os6b

Anna Hyjek Jakub Kulwicki Andrzej Jankowski Maksymilian Rekawek
Kierownik Lider dziatu IT Kierownik Kierownik
Dziatu Handlowego Architekt CStore Dziatu Projektowego Dziatu Serwisowego




P& CSTORE | PRZEDSTAWIENIE CSTORE S.A.

CStore S.A. jest producentem oprogramowania
do automatycznego przyjmowania zamowien

od klientow hurtowych (B2B).
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PREZENTACJA PRODUKTU
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S CSTORE | PREZENTACIA PRODUKTU

Twoje saldo: 964 324,16 PLN Dostepny limit: 545 750,51 PLN

NaRieS EbRa e Witaj Produkty: 3
“\\ Nutrena Napisz czego szukasz.. Q ® i E taczna \:nga: 5775,00kg

Firma Handlowa

@ ZAMOW PRODUKTY 1) HISTORIAZAMOWIEN () MOEFINANSE  FE] CENNK  (B) KONTAKT @' ZOBACZ JAK ZOZYE ZAMOWIENIE

WSZYSTKIE PRODUKTY NAJCZESCIE) KUPOWANE PRODUKTY

PRODUKTY Kod Nazwa Kilogramy llodé Jednostka Forma

GATUNEK
37M04 Sol - lizawka 10 + 1 + kg E Dodaj
37M0O5_ Sol - lizawka LISAL 4 1 1 kg
37MO6_ S6L - lizawka MULTILISAL SE - | 1 ; - 1 ; kg ¥ Dodaj

Regulamin « Polityka prywatnoéci - Ogélne warunki sprzedazy «
Nutrena ® 2021 - Platforme B2B dostarcza CStore.pl




o CSTORE

PREZENTACJA PRODUKTU

Data Nr zamowienia Nr faktury Odbiorca Status
202 01381

Wybrana data dostawy:

Uwagi do zamowienia:

JB570XNG_ Focus Immuno - 10000071317

Potwierdzona data dostawy: @

llos¢ sztuk:

G_Focus drink-Optimizer 10000071192 100

Nutraminka Bufi

Nutraminka Max NON GMO - 1000C

lus NON GMO 0040900 100 S/ W20/ Sypka

Typ/Worek/Forma:

Opcje

Rabat % / Cena netto po rabacie:

PLN

PLN

Wartosé netto:
PLN

Y Zt6: ponownie @ Zobacz

Suma w kg:

6 375,00 kg

e —, T

061612
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- 0622
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032271

Y 26z ponownie

D Zobacz

746z ponownie @

¥ Zt6z ponownie @ Zobacz



o CSTORE

PREZENTACJA PRODUKTU

Nr konta
odbiorcy

018465

Nr faktury

B38526/22

000

00622/22

Saldo w walucie

Saldo w walucie rozliczeniowej

Zam

owione

zamowienia

01374847

0137422

N

01368478

Data

Waluta

PLN

PLN

PLN

Kwota w
walucie

-11421.04

-6 352,43

-2 700,00

u
o5
©
w
~

Waluta
PLN
Pozostalo w Kwota w PLN
walucie
-11 421,04 -147,42

-989,37

Saldo w
walucie

347,22

Pozostalo w
PLN

147,42
352

-6 352,43

-2 700,00

Suma w PLN

2 000 000,00

870 680,53

Termin
platnosci

Data ostatniej
modyfikacji

2023-01-31

2023-01-3

2023-02-01

Dni po
terminie

55

54




S CSTORE | PREZENTACIA PRODUKTU

Twoje zamodwienie

E Informacje o zaméwieniu:

Zaméwienia mogg by¢ zrealizowane w ciggu 3-5 dni roboczych,

Kod Nazwa Kilogramy Ilosé Jednostka Forma tacznie Usun
NB816XNG Kromilk CJ Standard - 1650 + - 6€ + W25 G 1650 kg E
NB812XNG Kromilk CJ - | 2475 + . 99 + W25 G 2475kg ﬁ
NB866XNG Onyks 45 - 1650 + - 66 - W25 S 1650 kg ﬁ

tACZNA WAGA : 5 775.00 KG




S CSTORE | KORZYSCI Z WDROZENIA ROZWIAZANIA

Rezultaty wdrozenia Platformy B2B

Poprawa poziomu obstugi klientow 42%
Krotszy czas realizacji zamowien 52%
Oszczednosc czasu przedstawiciell handlowych 44%
Optymalizacja kosztow dziatu handlowego 54%

Zwlekszenle srednle| wartoscl zamowlenia .
L : - J "\ C L C L) 28"5"()

(cross-selling, rekomendacje)
wieksza rozpoznawalnosc mark 36%
Pozyskanie nowych klientow 48%

Zwiekszenie sprzedazy 44%



S CSTORE | DO KOGO KIEROWANE ROZWIAZANIE

Rozwigzanie CStore B2B kierowane jest w szczegdlnosci do
Producentow, Importeréw oraz Dystrybutorow

prowadzacych sprzedaz hurtowaq oraz przyjmujgcych zamowienia

telefonicznie, mailowo lub za posrednictwem handlowcdow.




“ao CSTORE l RYNEK E-COMMERCE B2B

(EUHNE E-COMMERCE MARKET SIZE, 2022 T0 2032 (USD TRILLION)

Source: www.precedenceresearch.com

60 $57.22

2023 | 2024 W 2025 W 2026 W 2027 W 2028 | 2029 [ 2030 W 2031 2032
o



S CSTORE | MODEL BIZNESOWY

e Rozwigzanie CStore sprzedawane jest w postaci SaaS (abonamentowej)
dla klientéw ktérzy w ramach optaty majg dostep do oprogramowania,

aktualizacji, serwera oraz pomocy technicznej.

e Klient ma mozliwosc¢ skorzystania z podstawowego oprogramowania oraz
zlecenia dodatkowo zmian w ramach ktérych system bedzie dostosowany

do indywidualnej specyfiki przedsiebiorstwa.



S« CSTORE | MODEL BIZNESOWY - ZALETY MODELU SAAS

e Do zalet modelu Saas nalezy powtarzalnosé przychodu. Klient przez caty

okres wspodtpracy dokonuje cyklicznych optat za dostep do produktu.

e Koszty nie rosng proporcjonalnie do przychodu - koszt dostarczenia
10 systemow lub 10.000 systemow nie wigze sie z proporcjonalnym
wzrostem kosztéw CStore z racji na fakt, ze system jest gotowy.

Wraz ze wzrostem skali dziatalnosci proporcje zysku do przychodu

zaczynajg rosnaé¢.



S CSTORE | MODEL BIZNESOWY - PODZIAL PRZYCHODU

e 28% - Licencje i serwery (SaaS).

Przychod z tytutu licencji (abonamenty) oraz serwerdw internetowych na ktérych

zainstalowane jest oprogramowanie.
e 41% - Serwis, obstuga statych klientéw.

State kontrakty z klientami ktorzy korzystajg z platformy CStore i chcag w kazdym miesigcu

rozwijac funkcjonalnosci systemu.
e 31% - Dedykowane projekty.

Klienci ktorzy podczas uruchomienia platformy CStore maja realizowane dodatkowe

funkcjonalnosci. Kazdy nowy klient rozbudowuje mozliwosci systemu CStore.



S CSTORE | WYNIKI - WARTOSC KLIENTA

Srednia wartosé Klienta (abonamenty) w ujeciu rocznym. Kwoty netto PLN.

12 500zt
12 492zt

10 000zt

8 576zt
7 500zt

5 000zt

3 852zt

2 500zt
2412z

0zt

2020 2021 2022 2023




S CSTORE | WYNIKI - PRZYCHOD

Wykres - Przychéd taczny ze sprzedazy kwoty netto PLN. 3273 000zt

3 007 000zt

Zysk netto za 2023r wynosi 680 000 pin 2 664 00021

1832 000zt

1464 000zt

2019 2020 2021 2022 2023




S CSTORE | WYNIKI FINANSOWE 1 KWARTAL 2024

953,750zt
Poréwnanie

750,000zi

1 kw. 2024 do 1 kw. 2023 S
500,000zt

50% wzrostu przychodu
83% wzrostu Ebitda 250,00021
198,153z!
108,349z
0zi
1 kwartat 2023 1 kwartat 2024



S CSTORE | PRZEPROWADZONA INWESTYCIA

e W latach 2021 - 2023 przeprowadziliSmy inwestycje w postaci budowy
nowego produktu CStore B2B dedykowanego pod obstuge
sprzedazy hurtowej przez internet, gdzie dostrzegamy najwiekszy
potencjat do rozwoju. Produkt zostat wprowadzony do sprzedazy.

e Oprogramowanie przygotowane jest w najnowszych technologiach Laravel,
Php, Mysql zapewniajac nam bezpieczenstwo, wydajnos¢ oraz dostep do

szerokiego grona specjalistow ktorzy chca pracowac w tych technologiach.



S CSTORE | KIERUNEK ROZWO3JU

e Na obecnym etapie posiadamy gotowy, sprawdzony produkt S0
CStore B2B przez naszych Klientow. Kolejnym krokiem jest

rozbudowa zespotu sprzedazowego i dotarcie do nowych Klientéw.
30

e Na wykresie przedstawione jest aktualne i planowane

zatrudnienie w zespole handlowym. "

9.2023 22024 5.2024 12.2024 12,2025

Stan zatrudnienia Planowany stan zatrudnienia w zespole sprzedazy




S CSTORE | CELE INWESTYCYINE

e Proces sprzedazy rozwigzania CStore trwa 3 - 6 miesiecy dla rynku

polskiego. Szacujemy ze sprzedaz na rynku EU moze wynies¢ 6 - 12 msc.

o Dzieki wsparciu Inwestoréw podczas najblizszej emisji, chcemy zrealizowac
dynamiczny rozwdéj zespotu sprzedazowego, ktérego celem jest pozyskanie
nowych Klientow na rynku polskim oraz europejskim (kraje anglojezyczne).

Pozyskane srodki pozwolg zachowac nam ptynnosc finansowa.



S CSTORE | DEBIUT NA NEWCONNECT

e Planujemy przeprowadzenie debiutu na Newconnect Q4 2024

e Podpisalismy umowe z Autoryzowanym Doradcag Newconnect
Blue Oak Advisory sp. z 0.0. oraz kancelarig prawng Lewczuk tyszczarek i Wspdlnicy
S.KA. . Jestesmy w trakcie opracowywania dokumentu ofertowego

oraz przygotowywania spoétki pod debiut.

e Struktura akcjonariatu
Inwestorzy mniejszosciowi: 10,4% (zaufato nam ponad 600 Inwestoréow)

Dawid Paszek (Prezes zarzadu): 89,6%



S CSTORE | PARAMETRY EMISJI

Dotqgcz do grona

e Zakonczenie emisji: 19 czerwca 2024

e Kapitatdo zgromadzenia: 1300 000 zt

e Cena emisyjna akcji serii G: 2,00 zt

e \Wycena Spotki przed emisja (pre money):. 23 143 642 zt
e \Wycena Spotki po emisji (post money): 24 443 642 zi

e Strona zapisu - www.emisja.cstore.pl


http://www.emisja.cstore.pl

oo CSTORE l ROZPOCZECIE EMISJI AKCJI

DZIEKUJE!

ZAPRASZAM DO ZADAWANIA PYTAN

Inwestorzy@cstore.pl tel. +48 791 009 006

www.emisja.cstore.pl




