NIE PODLEGA ROZPOWSZECHNIANIU, PUBLIKACJI ANI DYSTRYBUCJI, BEZPOSREDNIO CZY POSREDNIO, W CALOSCI LUB W CZESCI, NA
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Grupa Murapol to jeden z najwiekszych i najbardziej doswiadczonych
deweloperéw mieszkaniowych w Polsce, dziatajgcy od ponad 22 lat w tej branzy

Od 2021 roku Grupa Murapol rozwija takze dziatalnos¢ w kom-
plementarnym sektorze budowy lokali na rzecz instytucjonal-
nego wynajmu (PRS) w formule Design&Build.

Zdywersyfikowana geograficznie mapa inwestycji, obejmu-
jgca 19 miast Polski, wertykalnie zintegrowany model biz-
nesowy, wysoka standaryzacja, oferta produktowa w seg-
mencie popularnym i popularnym premium, zasobny bank
ziemi, a takze dwuetapowy model akwizycji gruntéw, to
gtowne wyrozniki Grupy Murapol zapewniajgce wysokq efek-
tywnosc realizowanych projektéw i znaczenie na rynku.

Stabilna pozycja finansowa i konsekwentnie generowane zna-
czqce przeptywy srodkow pienieznych z dziatalnosci operacyj-
nej umozliwig Grupie Murapol regularne wyptaty dywidendy.
Zarzqd zamierza rekomendowac¢ wyptate dywidendy (w for-
mie dywidendy lub zaliczki na poczet dywidendy) w 2024
roku w kwocie co najmniej 200 min zt, a w nastgpnych latach
w kwocie réwnej co najmniej 75% skonsolidowanego zysku
netto uzyskanego w poprzednim roku, przy czym Spoétka
szacuje, ze ta kwota nie bedzie nizsza niz 200 min zt. Wiek-
szosciowy akcjonariusz Spoétki zadeklarowat poparcie dla takiej
polityki dywidendowe;j.



Murapol
w liczbach

22+

lata obecnosci
na rynku mieszkaniowym

411

wzniesionych budynkow

19

miast z inwestycjami
Grupy Murapol®

29,8 tys.

sprzedanych lokali od poczqgtku
dziatalnosci do 30 wrzesnia
2023 roku®

19,8 tys.

lokali mozliwych do wybudowania
dzieki posiadanemu bankowi ziemi®

~500

pracownikéw®

Wiodqgca pozycja
na polskim rynku

Grupa Murapol jest obecna na
rynku nieruchomosci mieszka-
niowych w Polsce od 2001 roku, co
czyni jq jednym z najbardziej do-
$wiadczonych dewelope-

réow mieszkaniowych

w  kraju. Od

poczgtku

swojej

dziatal-

nosci  do

30 wrzesnia

2023 roku

zrealizowata 81

wieloetapowych in-

westycji, w ramach

ktorych  powstato 411
budynkow z okoto 27,2 tys.

lokali.

W 2021 roku Grupa Murapol na-
wigzata strategiczng wspotprace

w sektorze PRS (w formule Desi-
gn&Build) z LifeSpot - platformg PRS
nalezgcg do funduszy zarzqdzanych
przez Real Estate Group w Ares Mana-
gement, wiodgcego globalnego mena-
dzera zarzqdzajgcego inwestycjami al-
ternatywnymi.

Dzieki osigganym wynikom sprzeda-
7y i przekazan mieszkan, Grupa Mura-
pol znajduje sie rokrocznie w S$cistej
czotéwce najwiekszych deweloperéw
mieszkaniowych w kraju. W latach
2020-2022 sprzedata tgcznie 10,7 tys.
lokali, w tym 2.387 na rzecz PRS i pry-
watnych  okademikow  studenckich
(PBSA), oraz przekazata klientom 9.189
lokali, w tym 688 na rzecz PRS.

W 2022 roku, mimo pogorszenia sytu-
acji makroekonomicznej (wysoka infla-
cja, wysoki poziom stop procentowych)
i geopolitycznej (agresja Rosji na Ukra-

Gdansk

W ofercie Grupy

Murapol dominujq
kompaktowe mieszkania

2- i 3-pokojowe o $rednim
metrazu wynoszqgcym okoto
45 m?. Cieszg sie one duzym
zainteresowaniem klientow,
co ma swoje odzwierciedlenie
w wysokim tempie sprzedazy.

ine), Grupa Murapol utrzymata sprzedaz
do klientéow detalicznych na stabilnym,
wysokim poziomie, tj. 2.783 lokali (spa-
dek o niespetna 1% w poréwnaniu do
2021 roku), podczas gdy wiekszosc¢ de-
weloperow na GPW zanotowato znaczg-
ce spadki sprzedazy, siegajqgce nawet
kilkudziesieciu procent r/r. Pokazuje to
odpornosé¢ dziatalnosci Grupy Murapol
na niesprzyjajgce warunki rynkowe.

W ciggu pierwszych trzech kwarta-
tow 2023 roku Grupa Murapol sprze-
data tgcznie 2.325 lokali, w tym 2.076
lokali  klientom detalicznym i 249
na rzecz PRS. W tym samym czo-
sie przekazata nabywcom 3.080 lo-
kali, w tym 846 na rzecz PRS i PBSA.



Chtonny segment,
dywersyfikacja
geograficzna..

Oferta Grupy Murapol plasuje  sie
w szerokim i najbardziej chtonnym
segmencie rynku nieruchomosci
mieszkaniowych, tj. popularnym
(affordable) i popularnym premium
(affordable premium), ktéry w oce-
nie Zarzqdu jest relatywnie odporny
na wahania czynnikdéw makroekono-
micznych. Dominujg na nim lokale 2-
i 3-pokojowe, o metrazach od 35 do
55 m?.

Okoto 97% mieszkan znajdujgcych sie
w ofercie Grupy Murapol spetnia kry-
teria programu Bezpieczny Kredyt 2%
(wg stanu na 30 wrzesnia 2023 roku).
Wiekszo$¢ nabywcow finansuje zakup
mieszkania od Grupy Murapol z wy-
korzystaniem kredytu hipotecznego.
Wyjatkiem byt rok 2022, gdy z uwagi
na wysoki poziom stop procentowych
i ograniczonqg dostepnosc kredytow
przewazaty transakcje gotowkowe.

Grupa Murapol jest takze najbardziej
zdywersyfikowanym geograficznie
deweloperem mieszkaniowym w Pol-
sce. Jej mapa inwestycji (rozumiana
jako inwestycje zrealizowane, w bu-
dowie lub w przygotowaniu) obejmuje
19 miast, zaréwno najwieksze aglo-
meracje w Polsce, w tym Warszawe,
Krakéw, Wroctaw, Tréjmiasto, aglo-
meracje $lgska, Poznan i todz, jak
i mniejsze miasta, takie jak Bielsko-
-Biata, Bydgoszcz, Lublin czy Torun.

Dzieki dywersyfikacji geogra-
ficznej, Grupa Murapol docie-
ra do szerokiego grona klientow
i moze korzystac¢ z rozwoju nie tyl-
ko najwiekszych, lecz réwniez lo-
kalnych  rynkow  mieszkaniowych.

Krakéw

..i jeden z najwiekszych
bankoéw ziemi

Przewagq konkurencyjng Grupy Mura-
pol jest rowniez duzy, systematycznie
odnawiany i powiekszany bank ziemi,

ktory (wg stanu na 30 wrzesnia 2023
roku) umozliwia wybudowanie okoto
19,8 tys. lokali o tgcznej powierzchni
uzytkowej okoto 853,2 tys. m? w 17 mia-
stach Polski.

Cho¢ przedsiewziecia deweloperskie
Grupy Murapol powstajg zwykle poza
$cistymi centrami miast, znajdujg sie
w lokalizacjach dobrze skomuniko-
wanych, z lokalnym dostepem do
infrastruktury edukacyjnej i urbani-
stycznej, w dzielnicach perspekty-
wicznych i rozwijajgcych sie.

Wypracowany przez Grupe Mura-
pol dwuetapowy model nabywa-
nia gruntéw zaktada zaptate czesci
ceny (okoto 10-30%) w formie zadat-
ku lub zaliczki po zawarciu warunko-
wej przedwstepnej umowy sprzedazy,
a ptatnosc pozostatej czesci (okoto 70-
90%) dokonywana jest przy zawarciu
umowy przenoszqcej wiasnosc nieru-
chomosci i po spetnieniu okreslonych
warunkow, takich jaok uzyskanie po-
zwolenia na budowe.



Gliwice

Efektywny, pionowo
zintegrowany model
biznesowy

Wyrdéznikiem Grupy Murapol na tle dewe-
loperow notowanych na GPW jest naj-
bardziej zintegrowany pionowo model
biznesowy. Zaktada on koncentracje
wewngtrz Grupy wszystkich kompe-
tencji niezbednych do realizacji przed-
siewzie¢ deweloperskich, poczgwszy
od pozyskiwania gruntow, przez projek-
towanie architektoniczne i inzynieryjne,
budzetowanie projektéw, zakupy ma-
teriotow budowlanych i generalne wy-
konawstwo, po dziatania marketingowe
i sprzedazowe.

Grupa Murapol przez lata zdobyta uni-
kalne know-how w zakresie rozwiqzan
projektowych i technologicznych. Tech-
nologia BIM (Building Information Model-
ling) umozliwia precyzyjne szacowanie
przedmiardw, co przektada sie na two-
rzenie optymalnych budzetow kazdej
inwestycji i wysokq kontrole kosztow.
Ponadto pozwala unikng¢ btedow kon-
cepcyjnych, okreslic doktadny zakres
prac i potrzebne materiaty. Opracowany
przez Grupe Murapol system Unit94, tj. 94
wystandaryzowanych zadan uniwersal-
nych dla kazdej inwestycji przektada sie
na precyzyjne planowanie oraz wysokqg

Pionowo zintegrowany model biznesowy Grupy Murapol

Pozyskiwanie gruntéw  [>

Projektowanie

efektywnos¢ budzetowania i wyboru
podwykonawcow.

Wypracowany przez Grupe Murapol
model biznesowy zapewnia jej wysokq
efektywnos$¢ i kontrole kosztéw, co
pozwala na zachowanie marz wewnqgtrz
organizacji.

Swoj sposdb dziatania Grupa Murapol
okresla jako Plug&Play - sprawdzone
rozwigzania i wystandaryzowane pro-
jekty potrafi skutecznie przenies¢ do
niemalze kazdej lokalizacji i efektywnie
zwieksza¢ skale dziatalnosci.

Marketin
[> 9

i sprzedaz

Wiasny zespét

* 31 specjalistow®

« Akwizycja gruntéw po relatywnie
niskich cenach

* Platnosc¢ znaczqcej czesci ceny
odroczona do momentu uzyskania
pozwolenia na budowe

Wiasny zespét

* Wiasna pracownia o Zespot 151 osob®
architektoniczno-inzynierska
liczqca 144 specjalistow®

wykonawstwo

» Standaryzacja budynkéw * Wystandaryzowany proces
pozwalajgca ograniczyc koszty
przy zachowaniu optymalne;j

Gtéwnie wiasny zespot

odpowiadajgcych za generalne

podzielony na 94 zadania

Gtéwnie wiasny zespot

« Sie¢ obejmujgca 25 biur
sprzedazy

* Silny zespot sprzedazy
i marketingu liczgcy 117 oséb®

* Okoto 55% sprzedazy

* Wiasny zespot odpowiadajqcy

realizowanej poprzez wtasne

jakosci

za budzetowanie kanaty dystrybucyjne

* Wtasna hurtownia materiatow

>90%

kosztéw pod kontrolq dzieki BIM
(Building Information Modelling)

92%

gruntéw w banku ziemi nabytych
w oparciu o przedwstepne umowy
sprzedazy®

>70%

udziat PUM w powierzchni
uzytkowej brutto

80%

lokali sprzedanych przed
uzyskaniem pozwolenia
na uzytkowanie®

(1) zatrudnionych na umowe o prace i B2B, wg stanu na 30 wrzesnia 2023 roku; (2) w okresie 2020 - 9M 2023



WYBRANE WYNIKI FINANSOWE GRUPY MURAPOL
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m Przychody z umoéw sprzedazy mieszkar  ® Przychody z PRS Inne

Atrakcyjny profil finansowy

W latach 2020-2022 Grupa Murapol uzy-
skiwata stabilne przychody ze sprzeda-
7y mieszkan, co byto mozliwe m.n. dzieki
konsekwentnemu zwiekszaniu liczby lokali
przekazywanych klientom oraz wzrostowi
Sredniej ceny sprzedazy za 1 m? powierzch-
ni uzytkowej. Ponadto od 2021 roku Grupa
Murapol osigga przychody z tytutu rozwija-
nej dziatalnosci w sektorze PRS.

W latach 2020-2022 Grupa Murapol odnoto-
wata;

» wzrost tgcznych przychoddw ze sprze-
dazy do ponad 1 mlid zt w 2022 roku z 8544
min zt w 2020 roku, co oznacza éredni rocz-
ny wzrost (CAGR) na poziomie 8,5%,

+ wzrost skorygowanej EBITDA do 282,5
min zt w 2022 roku ze 1954 min zt w 2020
roku (CAGR 20,3%),

* wazrost zysku netto z dziatalnosci kon-
tynuowanej do 212,9 min zt w 2022 roku
7 91,2 min zt w 2020 roku (CAGR 52,8%).

W okresie pierwszych 9 miesiecy 2023 roku
tgczne przychody ze sprzedazy wyniosty
966,9 min zt, co oznacza wzrost 0 19,1% r/r.
Skorygowana EBITDA wyniosta 2759 min
2t (+12,6% r/r), a zysk netto wynidst 1899
min zt (+1,2% r/r).

Profil finansowy Grupy Murapol charakte-
ryzuje sie ponadto konsekwentnie genero-
wanymi znaczgcymi przeptywami srodkow
pienieznych z dziatalnosci operacyjnej oraz
wysokag obrotowosécig kapitatu wiasnego.

todz

Murapol w liczbach

>1 mid z

przychody ze sprzedazy
w 2022 roku

213 min z

zysk netto w 2022 roku

48 %

zwrot z kapitatu (ROE)
w 2022 roku

|

213
I | |

2022 9M 2022 9M 2023

mm Zysk netto z dziatalnosci kontynuowane;j

Grupa Murapol zawdziecza to przede wszyst-
kim  unikatowemu ws$rod — deweloperow
mieszkaniowych notowanych na GPW dwu-
etopowemu modelowi pozyskiwania gruntow
(niski poczatkowy wkiad kapitatowy w mo-
mencie zawierania umow przedwstepnych)
i skutecznej komercjalizacji przedsiewzie¢ de-
weloperskich. Taki model nabywania gruntow
zmnigjsza ryzyko inwestycyjne, umozliwia
szybsze wygenerowanie dodatnich przepty-
wow pienieznych i nizsze zapotrzebowanie na
kapitat wiasny w procesie deweloperskim.

200 min z

zaktadany minimalny
roczny poziom dywidendy
wyptacanej poczqwszy
od 2024 roku®



Bielsko-Biata

Strategia nastawiona na
zrownowazony wzrost

Celem Grupy Murapol jest zréwnowazo-
ny rozwoj oraz utrzymanie silnej pozycji
w branzy deweloperskiej. Planuje konty-
nuowac¢ wzrost i skalowanie dziatalnosci
w Polsce. Grupa zakfada sprzedaz lokali
klientom detalicznym na poziomie okoto
2900 w 2023 roku oraz okoto 3.700-3.800
w 2024 roku.

Poza wzrostem sprzedazy lokali klientom
detalicznym, Grupa Murapol planuje wy-
korzysta¢ mozliwosci zwiqgzane z rozwi-
jajgcym sie rynkiem PRS. Zaktada sprze-
daz na rzecz LifeSpot okoto 700 lokali w
2023 roku oraz okoto 1300 lokali w 2024
roku.

Grupa Murapol zamierza kontynuowac
strategie  geograficznej  dywersyfikagji
dziotalnosci w Polsce. W tym celu stale
uzupetnia i powieksza bank ziemi oraz
planuje pozyskac¢ nowe tereny inwestycyj-
ne w dotychczasowych miastach, a takze
poza lokalizacjami, w ktérych obecnie
dziata. Bierze pod uwage m.in. Czestocho-
we, Kielce, Olsztyn, Rzeszow czy Szczecin.

Grupa Murapol zamierza wdrazac w kolej-
nych latach dziatania oraz Strategie ESG
i raportowa¢ zgodnie z uwarunkowaniami
regulacyjnymi w Polsce i UE.

Regularne wyptaty
dywidendy

Stabilna pozycja finansowa i konsekwent-
nie generowane znaczqce przeptywy srod-
kow pienieznych z dziatalnosci operacyjnej
umozliwig Grupie Murapol regularne wy-
ptaty dywidendy. Przy zatozeniu m.in. do-
puszczenia akcji Spoétki do obrotu na GPW,
Zarzqd zamierza rekomendowad wypta-
te dywidendy® (w formie dywidendy lub
zaliczki na poczet dywidendy):

* w2024 roku w kwocdie co najmniej 200 min z
(czes¢ z zysku za 2023 rok ptatna w pierwszej
potowie 2024 roku, a pozostata cze$¢ w formie
zaliczki na poczet dywidendy za 2024 rok pfat-
na w czwartym kwartale 2024 roku)@,

» w nastepnych latach w kwocie réwnej co
najmniej 75% skonsolidowanego zysku net-
to uzyskanego w poprzednim roku, przy czym
Spdtka szacuje, ze ta kwota nie bedzie nizsza
niz 200 min zt

Wiekszosciowy Akcjonariusz zadeklarowat po-
parcie dia takiej polityki dywidendowej.

Doswiadczona kadra
i wsparcie akcjonariusza

Kluczowym czynnikiem sukcesu Grupy
Murapol sg kompetencje i doswiadcze-
nie zespotu zarzqdzajgcego oraz wie-

dza i zaangazowanie pracownikéw.
Grupa Murapol zbudowata zespdt oko-
to 500 profesjonalistow dysponujqcych
wiedzq, kompetencjami i doswiadcze-
niem w zakresie prowadzenia wszystkich
etapow przedsiewzie¢ deweloperskich.

Zarzad Grupy Murapol posiada zna-
czqce doswiadczenie branzowe na-
byte w toku realizacji wielu inwestycji
deweloperskich w Polsce oraz dyspo-
nuje wszechstronng wiedzqg i praktyka
z zakresu m.in. koordynowania formal-
no-prawnych aspektéw pozyskiwania
nieruchomosci, zarzgdzania procesami
inwestycyjnymi, a takze finansowania,
sprzedazy, marketingu, compliance
i tadu korporacyjnego, czy tez funkcjo-
nowania rynku kapitatowego.

W Radzie Nadzorczej Spotki zasiadajg
m.in. partnerzy i dyrektorzy Ares, wio-
dgcego globalnego  zarzqdzajacego
w obszarze inwestycji alternatywnych,
oraz Griffin Capital Partners, jednego
z najwiekszych i dynamicznie rozwi-
jajgcych sie inwestoréw typu private
equity w Europie Srodkowo-Wschodniej,
dziatajgcego w sektorze nieruchomo-
$ci. W sktad Rady Nadzorczej wchodzi
rowniez dwoéch cztonkédw niezaleznych.
Cztonkowie Rady Nadzorczej posiadajg
bogate doswiadczenie branzowe oraz
menedzerskie.

(1) Pod warunkiem ze nie istniejq zadne nadzwyczajne okolicznosci zewnetrzne lub znaczqce potrzeby kapitatowe, jak réwniez pod warunkiem pozyskania dodatkowego finansowania

zewnetrznego (jeslii w zakresie, w jakim bedzie to wymagane) oraz z zastrzezeniem ograniczen prawnych. (2) Moze by¢ wymagane pozyskanie dodatkowego finansowania zewnetrznego
umozliwiajgcego gotowkowq wyptate dywidendy (zaliczki na poczet dywidendy) m.in w sytuacji skumulowania znacznych ptatnosci przez Grupe Murapol dotyczgeych zakupu gruntow do
banku ziemi w okresie zblizonym do terminu wyptaty dywidendy (zaliczki na poczet dywidendy).



Zarzqd Murapol S.A.

Nikodem Iskra, Prezes Zarzqdu
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Niniejszy materiat, ani zadna jego czesd, nie jest przeznaczony do rozpowszechniania, bezposrednio czy posrednio, na terytorium albo do Stanéw Zjednoczonych
Ameryki, Kanady, Japonii, Australii lub w innych panstwach, w ktérych publiczne rozpowszechnianie informacji zawartych w niniejszym materiale moze podlega¢
ograniczeniom lub byc¢ zakazane przez prawo.

Niniejszy materiat nie stanowi oferty sprzedazy ani zaproszenia do sktadania ofert nabycia papieréw wartosciowych w Stanach Zjednoczonych Ameryki. Papiery
wartoséciowe nie mogq byc¢ oferowane i sprzedawane w Stanach Zjednoczonych Ameryki bez rejestracji zgodnie z lub na podstawie zwolnienia z rejestracji prze-
widzianego w amerykanskiej Ustawie o Papierach Wartoéciowych z 1933 r. ze zmianami (ang. U.S. Securities Act of 1933) oraz jej zasadami i przepisami. Nie jest
zamierzona rejestracja jakiejkolwiek czesci Oferty w Stanach Zjednoczonych Ameryki ani przeprowadzenie oferty publicznej papieréw wartosciowych w Stanach
Zjednoczonych Ameryki.

Niniejszy materiat nie stanowi rekomendacji inwestycyjnej w rozumieniu Rozporzqdzenia (UE) 596/2014 oraz Rozporzgdzania Delegowanego (UE) Komisji 2016/958.

Niniejszy materiat ma charakter wytgcznie reklamy w rozumieniu Rozporzgdzenia (UE) 2017/1129 i w zadnym wypadku nie powinien stanowic¢ podstawy do podejmo-
wania decyzji o nabyciu papierdw wartosciowych spétki Murapol SA. (,,Spétka™). Nie stanowi réwniez oferty sprzedazy ani zaproszenia do nabycia/ztozenia zapisu
na papiery wartosciowe ani nie mozna na nim polegac¢ w zwigzku z jakgkolwiek ofertq sprzedazy czy zaproszeniem do nabycia/ztozenia zapisu na akcje Spotki w
jakiejkolwiek jurysdykcji. Jego celem nie jest udzielenie porady inwestycyjnej, prawnej, podatkowej ani finansowej. Informacje zawarte w tym materiale sq aktualne
na dzien jego publikacji, co oznacza, ze po tej dacie mogqg przestac byc aktualne ze wzgledu na szereg réznych okolicznosci. Ze wzgledu na charakter tego materiatu
jako reklamy nie nalezy réwniez polega¢ na jego kompletno$ci. Zadna z informacji zawarta w niniejszym materiale, nie moze samodzielnie stanowi¢ podstawy do
podjecia decyzji inwestycuyjne;j.

Oferta publiczna papieréw wartosciowych Spdtki na terytorium Polski (,,Oferta™) jest przeprowadzana na podstawie prospektu (,Prospekt™), ktéry zostat opu-
blikowany po jego zatwierdzeniu przez Komisje Nadzoru Finansowego (,,KNF”) w dniu 27 listopada 2023 r. i ktéry jest jedynym prawnie wigzgcym dokumentem
ofertowym zawierajgcym informacje o Spétce i oferowanych papierach wartosciowych Spotki, a takze ubieganiu sie o dopuszczenie i wprowadzenie papieréw war-
tosciowych Spdtki do obrotu na rynku regulowanym prowadzonym przez Gietde Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A. Prospekt Spotki jest dostepny na stronie
internetowej (www.murapol.pl). Zatwierdzenia prospektu nie nalezy rozumie¢ jako poparcia dla akcji Spoétki bedgcych przedmiotem Oferty oraz dopuszczenia do
obrotu na rynku regulowanym.

Po zatwierdzeniu Prospektu przez KNF i jego publikacji, potencjalni inwestorzy powinni przeczyta¢ prospekt przed podjeciem decyzji inwestycyjnej w celu petnego
zrozumienia potencjalnych ryzyk i korzysci zwiqzanych z decyzjg o zainwestowaniu w papiery wartosciowe Spotki.

Niektore informacje zamieszczone w niniejszym materiale mogg stanowic¢ stwierdzenia dotyczqce przysztosci, co oznacza wszelkie stwierdzenia, w ktérych poja-
wiajq sie wyrazenia takie jak ,moze”, ,ma na celu”, ,bedzie”, ,planuje”, ,przewiduje”, ,dqzy”, ,szacuje”, ,zaktada”, ,zamierza”, ,prognozuje”, ich zaprzeczenia, wszelkie
formy odmiany lub inne podobne wyrazenia. Stwierdzenia dotyczqce przysztosci odnoszg sie do znanych i nieznanych kwestii obarczonych ryzykiem i niepewnoséciq
lub innych waznych czynnikoéw, ktére moga spowodowad, ze faktyczne wyniki dziatalnosci Spoétki i jej rozwoj bedq sie istotnie réznity od wynikoéw i rozwoju przewidy-
wanych w tych stwierdzeniach lub z nich wynikajgcych. Z zastrzezeniem obowiqzujqcych przepiséw prawa, Spoétka nie ma obowigzku przekazywania do publicznej
wiadomosci aktualizacji lub weryfikacji stwierdzen dotyczgcych przysztosci zamieszczonych w niniejszym materiale w zwiqzku z pojawieniem sig nowych informaciji,
wystgpieniem przysztych zdarzen lub innymi okolicznosciami.
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