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NEPENTES

AAAAAAAAAAAAAAAAAAAAA




Zastrzezenia

Niniejsze opracowanie zostato sporzadzone wytgcznie w celach
informacyjnych. Nie stanowi reklamy ani oferowania papieréw
wartosciowych w publicznym obrocie. Zostaty w nim wykorzystane
zrodta informacji, ktore Nepentes S.A. uznaje za wiarygodne i
doktadne, jednak nie ma gwarancji, ze sq one wyczerpujgce i w petni
odzwierciedlajqg stan faktyczny. Opracowanie moze zawieraC
stwierdzenia dotyczace przysztosci, ktdre stanowig ryzyko inwestycyjne
lub zrédto niepewnosSci i mogq istotnie rozni¢ sie od faktycznych
rezultatow. Nepentes S.A. nie ponosi odpowiedzialnosci za efekty
decyzji, ktore zostaty podjete na podstawie niniejszego opracowania.
Odpowiedzialnos¢  spoczywa  wylacznie na  korzystajacym z
opracowania. Opracowanie podlega ochronie wynikajgcej z ustawy o
prawie autorskim i prawach pokrewnych. Powielanie, publikowanie lub
jego rozpowszechnianie wymaga pisemnej zgody Nepentes S.A.
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Agenda prezentacji

Wejscie Nepentes na rynek rosyjski

Rynek kosmetykow aptecznych i preparatow OTC w
R0S;ji

Partner spotki Nepentes w Rosji

Podsumowanie
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Wejscie Nepentes S.A. na rynek rosyjski
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Dlaczego Rosja?

= realizacja celow strategicznych:

—  nowy rynek eksportowy 0
najwiekszym potencjale w regionie

— kolejny krok w budowie organizacji
sprzedazowej dziatajacej w catym
regionie CEE

— poczatek globalizacji Emolium
" reallzaCJa celéw operacyjnych:

kontrybucja do przychodéw 2009 roku
na poziomie minimum 0,6 min zt

— docelowo w perspektywie: 3'lat Litwa _’
przychody porownywane Z
osigganymi teraz w Polsce Polska

Czechy “
Stowacja ‘
Rumunia

mmm Wiasha organizacja sprzedazy Bulgaria'
mem  ekspansja w 2009 r.
=== kolejne cele
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Umowa

zawarta na 10 lat umowa dystrybucyjna z wiodacq rosyjskg firmg
farmaceutyczng Akrikhin

— rozliczenia z partnerem rosyjskim w PLN
— koszty marketingu i dystrybucji ponoszone przez strone rosyjskq

sprzedaz w sprawdzonym na krajowym rynku modelu dystrybucji przez sie¢
aptek

pierwszy krok - wejscie na rynek rosyjski z produktami Emolium

gwarantowana w umowie realizacja sprzedazy na poziomie minimum 0,6
min zt w 2009 roku
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Dlaczego Emolium?

Brak bezposredniej konkurencji Emolium na rynku rosyjskim

Pozycjonowanie Emolium w Rosji Pozycjonowanie Emolium w Polsce
® max. max.
Mustella Stelatopia Avene Trixera
i i | Bioderma Atoderm Mustella Stelatopia
Uriage Emoliente .I
LRP-Lipikar A-Derma Exohesa i Oilatom
— Physiogel
Baln. Hermal
o | Balneum
kosmetyk EMOLIUM [—@
Topicream el
Topic 10

gtéwni konkurenci dla Emolium
na rynku polskim

® min. ® min. NEPENTES

cena cena

PHARMACEUTICAL COMPANY
Zrddio: Spotka na podstawie danych IMS Health



Cechy Emolium

= zastosowanie

do skory bardzo suchej, szorstkiej, popekanej

W przebiegu atopowego zapalenia skory

w innych chorobach przebiegajacych z suchoscig skory (m.in. rybia tuska, tuszczyca,
wyprysk, liszaj ptaski)

uzupetniajaca kuracje miejscowo stosowanymi kortykosteroidami

= unikalne cechy Emolium

kompleksowa pielegnacja skory suchej, podraznionej i atopowej

odpowiednie do pielegnacji skory dzieci i niemowlat

potwierdzona badaniami klinicznymi i udowodniona skuteczno$¢ - szybkie i diugotrwate
zmniejszanie nasilenia zmian skornych takich jak Swiad, przesuszenie, zaczerwienienie oraz
pieczenie skory

innowacyjna linia emolientéw dziatajaca na 4 ptaszczyznach

skéra zniszczona NATLUSZCZA SKORE I REGENERUJE PLASZCZ HYDROLIPIDOWY

J’ (olej macadamia, masto shea, olej parafinowy)

LAGODZI SWIAD
j (olej z kukurydzy, alantoina)

| NAWILZA I WIAZE WODE W SKORZE
(hialuronian sodu, mocznik, gliceryna)

o——
L DOSTARCZA LIPIDY MIEDZYKOMORKOWE NEPENTE S
ﬁ

(Arlasilk® Phospholipid GLA, olej z kukurydzy, olej macadamia)

skora zdrowa PHARMACEUTICAL COMPANY



Harmonogram wdrozen w Rosji 2009

Rejestracja )  Dystrybuga I Sprzedaz
Termin
IT - III kwartat [k rem 75 m|
Krem specjalny 75 ml L 3
Zel pod prysznic 200 ml 1L T
Emulsja do ciata 200 ml ey ey

Emulsja pod prysznic 200 ml
Emulsja specjalna 200 ml
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Olejek kagpielowy 200 ml
Krem ochronny 40 m|
Zel pod prysznic 400 ml
Emulsja do ciata 400 ml
Szampon 200 ml
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Model dziatan marketingowych

bezposrednia
wspotpraca z

dermatologami i

pediatrami

szerokie
wykorzystanie
Internetu

wspotpraca z pielegniarkami

bezposrednia
edukacja

wybranych grup

konsumentow

intensywne dziatania PR

EMOLIUM

aktywne
zarzadzanie

ekspozycjq w

aptece

szkolenia dla aptekarzy

drukowane
materiaty

edukacyjne oraz
probki dla

onsumentow

wykorzystanie
badan klinicznych
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Rynek kosmetykow aptecznych i preparatow OTC
w RoOgSji
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Wzrost rynku OTC w Rosji

3-letni CAGR w Europie = 3.8%
25 ~

O O

15 -+

Wzrost za ostatni rok (%)

10 ~

Stowacja kraje Battyckie Rosja

Ukraina

Stopa wzrost w Europie w 2007= 3.9%

Niemcy

B e R T e T

-10 B
= stopa wzrostu w Europie Srodkowej i Wschodniej > 10%

Zrédito: IMS OTC Review Plus, MAT Q3 2007

3-letni CAGR (%)
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Wzrost rynku OTC, w tym Rosja

Wzrost swiatowego rynku OTC w 2007 w cenach producenckich, w podziale na gtéwne rynki
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Wzrost europejskiego rynku OTC w 2007 w cenach producenckich, w podziale na giéwne kraje

300 7 Rosja ,odpowiedzialne” za 266
250 / blisko 20% przyrostu catego
nku europejskiego
2 200 175 Y PEISKIEd
S 165
b g 150 - 138
NZ 120
n 5
7 L; 100 -
= 52 47
- HE B =
0 T T T T T T - T T 1
50 Rosja Polska Wielka Witochy Hiszpania Grecja Ukraina Hlemcy Inne

Brytania -26

NEPENTES

PHARMACEUTICAL COMPANY

Zrddo: IMS Consumer Health



Rynek kosmetyczny w Rosji

= sprzedaz kosmetykow w  kanale
aptecznym
— w_I po6t. 2007 r. sprzedaz wzrosta o
25% do 388 min USD vs. I pot. 2006 r.
— liderem sprzedazy VICHY z 19,7%
udziatem
— najwieksze proc. wzrosty sprzedazy
wedtug kategorii:
= preparaty do pielegnacji twarzy -
38%
= preparaty do pielegnacji ciata —
19%
= preparaty do pielegnacji wtosow i
skory gtowy — 14 %
= zachowania konsumenckie
— 53%  kobiet regularnie  nabywa
kosmetyki w w aptekach
— 78% rosyjskich konsumentéw wskazuje
apteki  jako miejsce =~ zakupu
kosmetykow (na Swiecie Srednio -
54%)

Zrddio: Discovery Research Group, dane spoki

Wielkosc rynku kosmetycznego w Rosji
/dane w mid USD/ 18

9,3

2007 2008P 2017P

Udziat marek kosmetycznych w sprzedazy
/ilosciowo/ MAT 2’ 2008

VICHY
8% MICHEL
7%
BELWEDER
4%
PEMENHOE
3%

. NIVEA

3%

\\ FRENCHI

sOHER 3%
2%
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Partner Nepentes S.A. na rynku rosyjskim
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Akrikhin

e AKPUXUH ‘ Aktywny we  wszystkich

najwazniejszych sektorach
rynku farmaceutycznego
= wiodaca na rosyjskim rynku firma
farmaceutyczna, dystrybutor i

producent lekéw = bezpoSrednie  dotarcie do
= wlasne zaklady  produkcyjne lekarzy dermatologow i
/standard GMP/ w regionie pediatrow

Moskwy zatrudniajgce ponad 900

pracownikow = sprzedaz apteczna wspierana

= od 2007 roku kapitalowo i prz€z 60  przedstawicieli
operacyjnie zintegrowany z medycznych
rosyjskim  operatorem  spotki . otglg i aktywna wspétpraca z
Zaktady Farmaceutyczne 10 000 aptek

Polpharma S.A.,

D AKPUXMH  + & polpharma’
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Akrikhin i Polpharma

VVVVYVY

Od 2007 roku integracja z ZF Polpharma S.A.

&) AKPUXMUH -+

Portfolio prawie 200 lekéw i produktow OTC miedzy
innymi w kategoriach: ginekologia, dermatologia,
kardiologia i pediatria

Najwieksza w Rosji organizacja sprzedazy wsrdod
rosyjskich firm farmaceutycznych — 250
przedstawicieli

Koncentracja na promocji produktéw o najwiekszym
wolumenie sprzedazy

Rozpoznawalna marka i druga najbardziej wptywowa
rosyjska firma w branzy farmaceutycznej

Wiarygodny i bezpieczny partner biznesowy

"";' polpharma’

$130 min
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$30 min I

Polpharma Akrikhin Polpharma
\ Akrlkhln
~—
2007

Polpharma
+
Akrikhin

2008 budzet
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Pozycja na rynku rosyjskim

Firma Obroty w min USD udziat w rynku 40%
1 NOVARTIS 516.3 92 przedstawicieli
2 PHARMSTANDARD 420.6 4 regiony
3 SANOFI-AVENTIS 394.4
4 JANSSEN-CILAG 386.8
5 BAYER HELTHCARE 344.1
6 BERLIN-CH/MENARINI 309.1
7 ROCHE 295.5
8 SERVIER 270.9
9 SANDOZ 269.9
10 GEDEON RICHTER 263.7
20-23| Akrikhin/POLPHARMA 94,0

udziat w rynku 20%
78 przedstwicieli
4 regiony

udziat w rynku 40%

113 przedstawicieli
4 regiony
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Zrodfo: Pharmexpert (MAT 06/2007)



Podsumowanie
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Czynniki sukcesu w Rosji

ogromny potencjat rynku

wiarygodny partner

unikalny produkt z
unikalng pozycja rynkowq

sprawdzony w Polsce
model dystrybucji,
marketingu i sprzedazy

“ -

) D AKPUXUH
+

=)

)

ermolium
— kompletne
emolienty

-+
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Marketing 360

[
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Dotychczasowe osiqgniecia w eksporcie...

Wartosc¢ i dynamika sprzedazy eksportowej na Dynamika wzrostu eksportu /dane w tys. zi/
gtownych rynkach /w min zt/

~
167% 143% 10 096
24
1,6 1,7
4 0,7

UE /bez BG, Litwa Rumunia Butgaria 2007 2008
RO, LT/

W 2007 = 2008

= 12% udziatu eksportu w catosci przychoddw
= dynamika eksportu przekraczajgca dynamike sprzedazy krajowej
= gtowny nacisk na sprzedaz wiasnych preparatow

= sprawdzony na polskim rynku, skuteczny model dystrybucji i
marketingu sprzedazy dostosowany do lokalnych uwarunkowan

= zgodne z planem wyniki sprzedazowe w Butgarii, Rumunii i na Litwie

[/ focus eksportowy w 2008 roku/




22

... I kontynuacja ekspansji w 2009 roku

podpisanie umowy dystrybucyjnej w Rosji i rozpoczecie sprzedazy
produktow w trakcie III kwartatu

uruchomienie dziatalnosci spotki zaleznej na Stowadji

state poszerzanie portfolio produktowego w Butgarii i Rumunii
decyzja odnosnie timing-u i formuty wejscia na rynek ukrainski

inne plany...

wysoka dynamika eksportu w 2009 i

kolejnych latach

wzrost udziatu eksportu w catosci
przychodow ze sprzedazy
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Dziekujemy za uwage

NEPENTES S.A.
ul Gwiazdzista 69F
01-651 Warszawa
Tel.: /+48/ 22 833 63 94
Fax.: /+48/ 22 833 90 73
nepentes@nepentes.pl

Kontakt:

Michat Wierzchowski,

Tel.: /+48/ 224401 440
Kom.: /+48/ 605 959 539
m.wierzchowski@ccgroup.com.pl

Magdalena Sidorowicz — Nepentes S.A.
magdalena.sidorowicz@nepentes.pl
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