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Szanowni Akcjonariusze, Szanowni Panstwo,

Zachecam do lektury kolejnego, juz trzeciego numeru newslettera

o dziatalnosci spotki Nepentes S.A.

fONEP

W biezacym numerze chcemy zwréci¢ uwage na bardzo dobre wyniki

N

finansowe spotki Nepentes wypracowane w okresie czterech kwartatow 2008

roku oraz najwazniejsze wydarzenia jakie miaty miejsce w ubiegtym roku.

Z satysfakcja informujemy, ze podsumowanie wynikéw finansowych czwartego
kwartatu i catego 2008 roku pokazuje, ze spdtka Nepentes systematycznie

powieksza sprzedaz i udziaty rynkowe oraz mimo pogorszenia sie warunkéw

makroekonomicznych w ubieglym roku umiejetnie wykorzystata swojg przewage konkurencyjng oraz

potencjat rynku.

Tym bardziej jest mi mito, ze moge przekaza¢ dobre wiadomosci w postaci zrealizowania prognozy

finansowej na 2008 rok.

W przypadku zysku operacyjnego i zysku brutto plan zostat przekroczony, odpowiednio realizacja wyniosta
100,4% i 100,3%. Prognoze przychodow ze sprzedazy spotka Nepentes zrealizowata w ponad 91%,
natomiast stopien realizacji zysku netto wynidst blisko 98% realizacji planu.

Warte podkreslenia jest, ze spdtka Nepentes zrealizowata prognoze zaprezentowang w prospekcie
emisyjnym z dnia 19 listopada 2007 roku i nie dokonywata korekty prognozy mimo pogorszenia sie

warunkéw makroekonomicznych na Swiecie i w Polsce.

Wypracowanie przez spotke Nepentes bardzo dobrych wynikdéw finansowych w 2008 roku jest w naszej
ocenie bardzo wazne dla inwestoréw z dwéch powoddédw. Po pierwsze 14 grudnia 2008 roku minat rok od
debiutu spotki Nepentes na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie. W tym czasie mieli Panstwo
okazje nie tylko nas poznaé, ale byt to tez czas na weryfikacje naszej strategii i modelu biznesowego, ktéry
zmierza do budowania wartosci firmy poprzez tworzenie silnej organizacji produkujacej i sprzedajacej
preparaty bez recepty w regionie Europy érodkowej i Wschodniej. Z drugiej strony spowolnienie
gospodarcze, z ktdrym przyszto nam sie zmierzy¢ w ubiegtym roku, nie utrudnito osiggniecia bardzo dobrych
wynikéw finansowych spotki Nepentes, co pokazuje stopien przygotowania firmy do trudnych warunkdw

ekonomicznych.

W odniesieniu do biezacej sytuacji chciatbym podkresli¢, ze spbétka Nepentes jest solidnie przygotowana do
obecnych warunkéw gospodarczych. W naszej strategii rozwoju bierzemy pod uwage zmieniajace sie
otoczenie makroekonomiczne i spodziewane spowolnienie wzrostu rynku. Dywersyfikujemy strumienie
przychoddw, tak aby maksymalnie wykorzystywac kazdy sektor rynku. Bedziemy poszukiwali zrédet wzrostu
nie tylko poprzez rozwdj organiczny na rynku polskim, ale réwniez w nowych wdrozeniach, licencjach oraz

w ekspansji na rynkach eksportowych.

Do tej pory to gtdwnie rynek wewnetrzny napedzat nasz wzrost, teraz pracujemy nad zwiekszeniem udziatu
eksportu w przychodach firmy. Warto podkresli¢, ze stawiamy na rynki, ktére bardzo dynamicznie sie
rozwijajg, a tam spowolnienie wediug prognoz oznacza po prostu nieco nizszy poziom wzrostu. Co wiecej,
ostabienie ztotdwki jest czynnikiem sprzyjajacym naszej strategii. Spowolnienie gospodarcze moze rowniez

sprzyja¢ w wyszukiwaniu potencjalnych okazji do przeje¢ na rynkach zagranicznych.
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Spodziewamy sie, ze rynek na ktérym dziatamy bedzie rést (cho¢ wolniej niz w latach ubiegtych), a to
w potaczeniu z wdrazaniem nowych produktow i rozwojem eksportu powinno zapewni¢ Nepentes wzrost w

2009 roku. Poniewaz jednak wzrost w duzo wiekszym stopniu niz w latach ubiegtych bedzie zalezat od

foONEP

nowych projektow (nowe wdrozenia, rozpoczecie eksportu na nowe rynki), rozktad wzrostu przychodow

w roku, jak i przyrostu pozostatych parametréw, moze rozktadac sie inaczej pomiedzy kwartatami niz miato

N

to miejsce w latach ubiegtych. Nie zmienia to faktu iz w calym roku spodziewamy sie wzrostu wszystkich

najwazniejszych wskaznikow w tym zysku.
Z wyrazami szacunku,
tukasz Butruk

) _,-’
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Prezes Zarzadu

KONTAKT DLA INWESTOROW

Michat Wierzchowski - CC Group
tel.: (+48) 22 440 1 440
kom.(+48) 605 959 539

m.wierzchowski@ccgroup.com.pl

Magdalena Sidorowicz - Nepentes S.A.
magdalena.sidorowicz@nepentes.pl

. J
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Wyniki finansowe ]

Narastajaco za cztery kwartaty 2008 roku, skonsolidowane przychody ze sprzedazy spotki Nepentes wyniosty
109,5 min zt i byly wyzsze od wypracowanych w roku ubiegtym o ponad 26%. Na poziomie wyniku

fONEP

operacyjnego EBIT spdtka zanotowata wzrost o prawie 26% do 21,4 min zt, a zysk netto zwiekszyt sie 0 24%

do 16,6 min zt w poréwnaniu do tego samego okresu 2007 roku.

N

W catym 2008 roku spotka Nepentes zanotowata wzrost marzy bezposredniej na sprzedazy do 58,4%

(wobec 54,8% rok wczesniej), a rentownos¢ netto wyniosta 18%.

Wybrane skonsolidowane dane finansowe

w tys. PLN 4Q 2007 4Q 2008 Zmiana 1-4Q2007 1-4Q2008* Zmiana
sprzedaz 24 672 29 047 +17,7% 86 812 109 510 +26,1%
EBITDA 3142 4 082 + 29,9% 19 788 24 843 +25,6%
zysk operacyjny 2432 3270 +34,5% 16 990 21 352 +25,7%

zysk netto akcjonariuszy
) L. 1985 2 059 +3,7% 13 411 16 621 +23,9%
wiekszosciowych

* dane skonsolidowane

Prognoza finansowa]

Dziatajagc w mato sprzyjajacym otoczeniu makroekonomicznym zrealizowaliémy prognoze finansowg na 2008
rok, przekraczajac plan realizacji prognozy zysku operacyjnego i brutto. Realizacja prognozy i to, ze nie

musieli$my jej weryfikowac trakcie roku pokazuje konserwatywne podejscie do planowania.

Stopien wykonania prognozy finansowej 2008 r.

w tys. zt 2007 2008P zmiana 2008/2007 1 -4 Q 2008 % wykonania
sprzedaz 86 232 120 262 +39,5% 109 510 91,1%
EBITDA 20 028 25 406 +26,9% 24 864 97,9%
zysk operacyjny 17 227 21 268 +23,5% 21 352 100,4%
zysk netto 13 599 17 014 +25,1% 21 061 100,3%

Zaprezentowane wyniki finansowe Nepentes osiggniete po czwartym kwartale 2008 roku przedstawiajg
stopien realizacji prognozy finansowej na 2008 rok, ktéra zaktadata wzrost przychodéw ze sprzedazy do
120,3 min zt z 86,2 miIn zt w 2007 roku, wzrost zysku operacyjnego do 21,3 min zt z 17,2 min zt w 2007
roku oraz zysku netto do 17 min zt z 13,6 min zt w 2007 roku. W przypadku przychodéw spétka osiggneta
ponad 91% realizacji planu, natomiast w przypadku zysku operacyjnego i zysku brutto plan zostat
nieznacznie przekroczony. W efekcie stopien realizacji zysku netto wynidst 16,6 min, co dato blisko 98%

realizacji planu.
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Dane rynkowe ]

Rynek dermokosmetykdéw w 2008 roku wzrést o ponad 15% w stosunku do roku 2007. W tym samym

okresie gtéwne linie produktéw dermokosmetycznych Nepentes odnotowaty znacznie wieksze wzrosty

foONEP

sprzedazy w stosunku do 2007 roku, sprzedaz Iwostin wzrosta o 46%, Emolium o 90%.

Dynamika sprzedazy preparatow Nepentes na tle wzrostu kategorii rynkowych w 2008 r.

N

46,4% 90,7%

35,2%

21,3%

M lwostin EEmolium EMarimer
Erynek preparatow dermokosmetycznych Hrynek preparaté w na atopowe zapalenie skory Hrynek preparatéw do nawilzania nosa

[ ] ®
Marimer

= Iwostin - trzecie miejsce na rynku dermokosmetykow, pierwsza marka wsrdd polskich marek
dermokosmetycznych

sesse
eede

emolium
IWOSTIN o

Pozycja kluczowych produktéow w 4 kwartale 2008

=  Emolium - druga pozycja na rynku emolientow

*= Marimer - druga pozycja na rynku preparatéw do nawilzania i oczyszczania nosa

Udzialy rynkowe wybranych produktow

Udziat Iwostin w rynku dermokosmetykow Udziat Emolium w rynku emolientéw

2,9%

2004 2005 |0,0%

2006 6,4%

2006
6,2% 2007

2008 7,1% 2008 22,5%

0% 2% 4% 6% 8% 0% 5% 10% 15% 20% 25%

Udziat Marimer w rynku preparatéw do nawilzania Udziaty rynkowe nowych produktéw Propodia i Erazaban
nosa
2005 15,8%
2006 15,8% 4,3%
2008
0,

2007 19,2% 3,9%
2008 21,4%

0% 5% 10% 15% 20% 25% 0% 1% 2% 3% 4% 5%

M Propopodia M Erazaban
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Nowosci rynkowe ]

Nowe produkty wprowadzone do sprzedazy krajowej w 4 kwartale 2008:

= pie¢ nowych preparatéw linii Elixine, w tym nowa linia Refirmica

przeznaczona dla kobiet po 40 roku zycia ORI

, EE
CAPILLIN emolium  emolium
Kr‘?,-n — Pv—

KREM
NANACZYNKA
NANOC

foONEP

[
|

= sze$¢ nowych preparatéw w linii Iwostin Purritin, Iwostin Sensitia,
Iwostin Capillin oraz Iwostin mleczko do demakijazu, Iwostin ptyn
micelarny do twarzy i oczu

N

= trzy preparaty linii Emolium: kremowy zel do mycia, Emolium P m
tréjaktywny krem, Emolium P tréjaktywna emulsja do kapieli

= Propolki z aloesem, imbirem i olejkiem z trawy cytrynowej

Przewagg konkurencyjng preparatow oferowanych przez Nepentes jest ich innowacyjnosc¢ i korzystny

stosunek wartosci do ceny tzw. value for money, a takze to, ze jesteSmy w stanie

'\L/\I’SSDT"AN szybciej niz inni reagowaé na pojawiajace sie mody i trendy.

l[)‘{(;u:l(l?f\mv W 2009 roku planujemy wprowadzenie na rynek 25-30 % /"?"’*‘,’éﬂ?;;

= nowych produktow w obszarze dermokosmetykow oraz PROPOLKI 7 2
=3 ELIXINE rozpoczecie produkcji lekéw dermatologicznych w nowej m /

ELIXINE . ics  fabryce lekéw w Chociwiu. b

IWOSTIN

SERSEUS ]\\’5ST1N
Nagrody ] L
W 2008 roku nasze produkty otrzymaty szereg prestizowych nagrod i wyréznien. Docenili
nas zarowno konsumenci, media, jak i srodowisko medyczne. Ponizej przedstawiamy m
nagrody przyznane produktom Nepentes w 4 kwartale 2008. =
Iwostin otrzymat nagrody potwierdzajace zaufanie zaréwno lekarzy jak i konsumentéw:
= Perta Dermatologii Estetycznej dla Iwostin Solecrin Krem ochronny dla skéry
naczynkowej SPF 30 IWOSTIN
= Laur Konsumenta 2008 w kategorii ,Odkrycie 2008” dla produktu Iwostin Aspiria
Tréjaktywny antyperspirant o przedtuzonym dziataniu
=  Best Beauty Buys magazynu In Style dla produktu Iwostin Sensitia Zel do mycia
neo-angin zwyciezcq III edycji Europejskiego Badania Zdrowia (ex-equo z Cholinex) -
przeprowadzonego przez miesiecznik Reader's Digest. :
Sudocrem zdobyt nagrode , Ztoty Brzuszek 2008” przyznawana przez magazyn dla rodzicéw
»M jak Mama”.

Tabletki od bolu r;drrﬂd

tacznie w 2008 roku nasze produkty zebraty
12 nagrdd i wyrdznien. ngln

Tabletki
od bélu gardfa

IWOSTIN

24 1;

R WIPOALERGICINY 0™ ROAKTIWAY
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Eksport ]

Przychody ze sprzedazy eksportowej narastajgco za cztery kwartaty 2008 roku wyniosty 13,5 min zt
w stosunku do 10 min zt rok wczesniej. Najwieksze wzrosty sprzedazy w 2008 roku spdtka zanotowata

na rynkach Butgarii i Rumunii. Sprzedaz na rynku rumunskim po czterech kwartatach tego roku wzrosta

fONEP

Zz 616 tys. zt do ponad 1,6 mln zt. Na rynku butgarskim Nepentes sprzedat w tym okresie produkty za prawie

1,7 min zt wobec niecatych 700 tys. zt rok wczesniej.

IN

Wartos$¢ i dynamika sprzedazy eksportowej na gtéwnych rynkach /w min zi/

Gtéwnymi kierunkami ekspansji w 2009 roku
beda Rosja, Ukraina i Stowacja. Warto dodac,
ze ekspozycja spoétki Nepentes na ryzyko
kursowe w imporcie konsekwentnie zmniejsza

sie w stosunku do catego wolumenu

1 sprzedazy ze wzgledu na szybko rosnacy
UE /bez BG, Litwa Rumunia Butgaria udziat produktéw wiasnych, ktére

RO, LT o ,
/ W 2007 1 1-4 Q2008 wytwarzane sg w kraju i w ktérych przypadku

~wktad importowy” jest znikomy.

Cele emisyjne ]

Realizacja celow emisyjnych i strategia wejscia na rynek lekéw dermatologicznych

Za pozyskane z emisji akcji srodki finansowe zrealizowaliSmy cele inwestycyjne okreslone w prospekcie

emisyjnym.

W sierpniu 2008 roku kupilismy fabryke w Chociwiu przystosowang do produkcji lekow. Inwestycja daje nam
mozliwo$¢ wytwarzania produktédw o statusie lekéw i mocniejsze wejscie na rynek produkcji lekéw. Zaktad
jest dostosowany do standardéw produkcji farmaceutycznej, zgodnej z Good Manufacturing Practice (GMP)
i spetnia wszystkie wymogi fitosanitarne umozliwiajace, po stosunkowo szybkiej adaptacji, produkcje lekéw

i kosmetykow.

W pazdzierniku 2008 roku zawarliSmy warunkowe umowy zakupu dwdch rejestréw lekdow, na bazie ktdrych
bedziemy produkowac leki dermatologiczne na recepte. Proces harmonizacji lekdéw, czyli dostosowania
dokumentacji do wymogéw prawa wspdlnotowego, zostat zakonczony pomysinie i co za tym idzie, jeszcze
w 2009 roku na aptecznych pétkach pojawig sie preparaty na recepte, za ktdre podmiotem odpowiedzialnym
bedzie Nepentes. Jest to bardzo perspektywiczny rynek, ktéory wielkoscig jest poréwnywany do rynku
dermokosmetykéw w Polsce. W planach sg kolejne transakcje majace na celu rozszerzanie oferty lekow
dermatologicznych przez zakup licencji, firm o zblizonym do docelowego portfolio lekéw lub pojedynczych
rejestréw. Naszym celem jest obecno$¢ we wszystkich najwazniejszych kategoriach lekdw
dermatologicznych do 2010 roku i osiggniecie w ciagu 2-3 lat w Polsce 10-15% udziatu w rynku lekéw

dermatologicznych.
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